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岐阜市近郊の研究者を中心に連携できる内容を紹介し、

企業との橋渡しを目指しています。

経営学部　ビジネス企画学科
TEL：058-329-1369（直通）　E-mail：yokoi@alice.asahi-u.ac.jp

・ 組織を成長させるための戦略立案

・ 新規事業アイディアの創出

・ リスクマネジメント全般

・ 不測事態発生時の対応

・ コンプライアンスの体制構築、事

案調査

・ 経営戦略

・ 危機管理・リスクマネジメント

・ 新規事業開発

・ 営団地下鉄民営化に向けた意識改

革プロジェクト

・ 名鉄グループ企業内起業塾の企画

及び運営

・ 大手アパレル企業のリスクマネジ

メント体制の構築支援

企業での実践の経験によってたど

り着いた知見を体系化、構造化するこ

とに取り組んでいます。受け売りの理

論ではなく、徹底的に現実社会と向き

合って、一つひとつ丁寧に答えを出し

ていくことが私の手法です。

相談できる内容

研究内容・専門分野

連携実績

取材

岐阜市役所商工観光部

産業振興課　新産業Ｇ

TEL：058-265-4141（代）

内線 6253

研究手法
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