
直接 売り込み ＆ 全国のバイヤー

リアル商談会とWEB上商談会のイイトコ取り！

リアル商談会 データベース商談会

開催日
2022年10月12～13日

10 ～ 17時

2022年10月3日
～ 2023年3月末

開催場所
東京ビッグサイト
東4・5ホール WEBシステム上

対象者 岐阜商工会議所の会員である食品事業所

出展料

申込方法

2022年8月22日(月)
締め切り

当初ホームページ新着情報もしくは
右記QRコードの申込フォームからお
申込ください。

会員様向けご案内 岐阜商工会議所販売力強化支援事業

１ブース通常２７万５千円のところ、

税込み92,000円でご出展いただけます！

（WEB商談料 5,500円/件、旅費その他は自己負担です）



リアル商談会のメリット

商談会当日に
思わぬ出会いがある

1日に数多くの
商談をこなすことができる

情報収集ができる
（他の出展社、バイヤーなど）

会場内での偶然の出会いから
新たな販路開拓のきっかけ、
商談に繋がるのはリアル商談会
ならではの魅力。

会場を訪れるバイヤーに対して、
自社商品を積極的にPRすれば、
１日で数多くの商談をこなすこ
とができる。

会場内で他の出展社がどのよう
な商品を作っているのか、バイ
ヤーから最近のトレンドを伺う
など、多くの貴重な情報を得る
ことができる。

データベース商談会のメリット

いつでもどこでも
商談ができる

全国のバイヤーと
商談ができる

商談成約率が高い
（事前に双方のニーズが合致）

その時々(事業者が商談したい
とき)でベストな商品を提案で
きる。
また、離島などの遠隔地、従業
員が少ない事業者にとっては、
自らの手が空いている時間に参
加できる

全国のバイヤーが登録している
ため、首都圏に限らず全国への
販路開拓のチャンスがある。

事務局のコーディネーターが事
前に出展社、バイヤー双方の
ニーズを把握、共有した上で商
談を設定するため、商談成約に
繋がる可能性が高い。

リアルとデータベースを組み合わせれば、
販路開拓力がアップ！

岐阜商工会議所 中小企業相談所 相談課（担当：森島・村上）
TEL: 058-264-2135 MAIL: soudan@gcci.or.jp

【お問合せ】

その他詳細、出展規約等は公式HP
https://food-selection.com/index.html よりご確認ください。


